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Collection FRANCOPHONE

Code Cataro ISBN (p) ISBN (v) Titre Vol.
Nbre 

Pages

Langue 
étrangère

De En It
A p24c001 978-2-88965-135-1 978-2-88965-186-3 LE MONDE ET MOI ( A ) 1 130
A p24c020 978-2-88965-136-8 978-2-88965-187-0 LE MONDE ET MOI ( A ) 2 142
A p24c040 978-2-88965-282-2 978-2-88965-286-0 LE MONDE ET MOI ( A ) 3 152
A p24c041-Mégatendances sociales 978-2-88965-283-9 978-2-88965-287-7 LE MONDE ET MOI ( A ) 4   66
B p24c002 978-2-88965-137-5 978-2-88965-188-7 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) 1 122 ✔

B p24c003 978-2-88965-139-9 978-2-88965-190-0 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) 1 120 ✔

B p24c010 978-2-88965-141-2 978-2-88965-192-4 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) 1 120 ✔

B p24c021 978-2-88965-138-2 978-2-88965-189-4 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) 2   94 ✔

B p24c022 978-2-88965-140-5 978-2-88965-191-7 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) 2 104 ✔

B p24c023 978-2-88965-142-9 978-2-88965-193-1 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) 2 104 ✔

B p24c044 978-2-88965-284-6 978-2-88965-288-4 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) 3 130
C p24c004 978-2-88965-143-6 978-2-88965-194-8 L’ENTREPRISE ET MOI ( C ) 1 162
C p24c024 978-2-88965-144-3 978-2-88965-195-5 L’ENTREPRISE ET MOI ( C ) 2 134
C p24c025 978-2-88965-145-0 978-2-88965-196-2 L’ENTREPRISE ET MOI ( C ) 3 122 ✔

C p24c026 978-2-88965-146-7 978-2-88965-197-9 L’ENTREPRISE ET MOI ( C ) 3 128 ✔

C p24c027 978-2-88965-147-4 978-2-88965-198-6 L’ENTREPRISE ET MOI ( C ) 3 128 ✔

C p24c045 978-2-88965-285-3 978-2-88965-289-1 L’ENTREPRISE ET MOI ( C ) 4   74

C p24c046 978-2-88965-315-7 978-2-88965-316-4 OPTION FINANCES 1 108
C p24c047 978-2-88965-292-1 978-2-88965-293-8 OPTION FINANCES 2 110

D p24c005 978-2-88965-148-1 978-2-88965-199-3 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 1 152 ✔

D p24c006 978-2-88965-149-8 978-2-88965-200-6 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 2   80 ✔

D p24c007 978-2-88965-152-8 978-2-88965-203-7 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 1 152 ✔

D p24c008 978-2-88965-153-5 978-2-88965-204-4 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 2   82 ✔

D p24c011 978-2-88965-156-6 978-2-88965-207-5 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 1 154 ✔

D p24c012 978-2-88965-157-3 978-2-88965-208-2 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 2   86 ✔

D p24c028 978-2-88965-150-4 978-2-88965-201-3 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 3 144 ✔

D p24c029 978-2-88965-151-1 978-2-88965-202-0 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 4   76 ✔

D p24c030 978-2-88965-154-2 978-2-88965-205-1 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 3 144 ✔

D p24c031 978-2-88965-155-9 978-2-88965-206-8 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 4   82 ✔

D p24c032 978-2-88965-158-0 978-2-88965-209-9 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 3 144 ✔

D p24c033 978-2-88965-159-7 978-2-88965-210-5 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 4   82 ✔

E p24c009 978-2-88965-160-3 978-2-88965-211-2 LE NUMÉRIQUE ET MOI ( E ) 1 150
E p24c034 978-2-88965-161-0 978-2-88965-212-9 LE NUMÉRIQUE ET MOI ( E ) 2 100
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Collection FRANCOPHONE

Code 
Cataro

ISBN (p) ISBN (v) Titre Vol.
Nbre 

Pages

Langue 
étrangère

De En It
DàC p24c060 978-2-88965-162-7 978-2-88965-213-6 DIE DEUTSCHE SPRACHE UND ICH 1   98 ✔

DàC p24c061 978-2-88965-163-4 978-2-88965-214-3 DIE DEUTSCHE SPRACHE UND ICH 2   96 ✔

DàC p24c062 978-2-88965-164-1 978-2-88965-215-0 THE ENGLISH LANGUAGE AND I 1   98 ✔

DàC p24c063 978-2-88965-165-8 978-2-88965-216-7 THE ENGLISH LANGUAGE AND I 2 112 ✔

DàC p24c064 978-2-88965-166-5 978-2-88965-217-4 LA LINGUA ITALIANA E IO 1 102 ✔

DàC p24c065 978-2-88965-167-2 978-2-88965-218-1 LA LINGUA ITALIANA E IO 2 150 ✔

MP p24c070 978-2-88965-168-9 978-2-88965-219-8 OUVRAGE MP (B-C-D) 1 112 ✔

MP p24c071 978-2-88965-169-6 978-2-88965-220-4 OUVRAGE MP (B-C-D) 2 82 ✔

MP p24c072 978-2-88965-170-2 978-2-88965-221-1 OUVRAGE MP (B-C-D) 3 104 ✔

MP p24c073 978-2-88965-328-7 978-2-88965-329-4 OUVRAGE MP (B-C-D) 4 174 ✔

MP p24c074 978-2-88965-172-6 978-2-88965-223-5 OUVRAGE MP (B-C-D) 1 114 ✔

MP p24c075 978-2-88965-173-3 978-2-88965-224-2 OUVRAGE MP (B-C-D) 2 82 ✔

MP p24c076 978-2-88965-174-0 978-2-88965-225-9 OUVRAGE MP (B-C-D) 3 104 ✔

MP p24c077 978-2-88965-330-0 978-2-88965-331-7 OUVRAGE MP (B-C-D) 4 174 ✔

MP p24c078 978-2-88965-176-4 978-2-88965-227-3 OUVRAGE MP (B-C-D) 1 120 ✔

MP p24c079 978-2-88965-177-1 978-2-88965-228-0 OUVRAGE MP (B-C-D) 2 90 ✔

MP p24c080 978-2-88965-178-8 978-2-88965-229-7 OUVRAGE MP (B-C-D) 3 104 ✔

MP p24c081 978-2-88965-332-4 978-2-88965-333-1 OUVRAGE MP (B-C-D) 4 174 ✔

MP p24c090 978-2-88965-249-5 978-2-88965-262-4 COMPLÉMENT AU DCO E POUR MP 100

p25c091 978-2-88965-279-2 CFC plein-temps / Tiré à part / 2e année / 1re partie 1 142
p24c092 978-2-88965-251-8 CFC plein-temps / Tiré à part / 2e année / 1re partie 2 130
p24c093 978-2-88965-258-7 CFC plein-temps / Tiré à part / 2e année / 2e partie 3 180
p24c094 978-2-88965-259-4 CFC plein-temps / Tiré à part / 2e année / 2e partie 4 174
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Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual/plein- temps
(3 ans)

CFC en école plein- temps
(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c040

vol.3, n°24c041

vol.4, n°24c042

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

n°24c090 n°24c090 n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c076 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC dual / plein-temps en 3 ans
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Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual/plein- temps
(3 ans)

CFC en école plein- temps
(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c040

vol.3, n°24c041

vol.4, n°24c042

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

n°24c090 n°24c090 n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c076 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année
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CFC dual / plein-temps en 3 ans

B
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Compétences Commerce

Volume 2
2e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

1

D
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oi

Compétences Commerce

Volume 3
2e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

1

D

La
 c
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e 

et
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oi

Compétences Commerce

Volume 4
2e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture
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2e année
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Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture
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CFC dual / plein-temps en 3 ans

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année

vol.3, n°24c040 vol.4, n°24c041
avec

MÉGATENDANCES SOCIALES

A

Le
 m

on
de

 e
t m

oi

Compétences Commerce

Volume 3
3e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

A

Le
 m

on
de

 e
t m

oi

Compétences Commerce

Volume 4
3e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

Mégatendances sociales  :
LA MONDIALISATION
LA MOBILITÉ
LA MIGRATION
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CFC en école plein-temps en 3 ans
Langue étrangère – anglais
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Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année

vol.1, n°25c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie
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D

O
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 M
P

CFC en école plein-temps en 3 ans

  D
eu

xi
èm

e a
nn

ée

Langue étrangère – anglais

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année

CF
C

P
le

in
 te

m
psCompétences 

Commerce

Tiré à part
2 e année – 2 e partie

Volume 3

A B CF
C

P
le

in
 te

m
psCompétences 

Commerce

Tiré à part
2 e année – 2 e partie

Volume 4

C E
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CFC en école plein-temps en 3 ans

  Tr
oi

siè
m

e a
nn

ée

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année

vol.3, n°24c040 vol.4, n°24c041
avec

MÉGATENDANCES SOCIALES

A

Le
 m

on
de

 e
t m

oi

Compétences Commerce

Volume 3
3e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

A

Le
 m

on
de

 e
t m

oi

Compétences Commerce

Volume 4
3e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

Mégatendances sociales  :
LA MONDIALISATION
LA MOBILITÉ
LA MIGRATION
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  Pr
em

iè
re

 a
nn

ée

CFC en école plein-temps en 2 ans

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual/plein- temps
(3 ans)

CFC en école plein- temps
(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c040

vol.3, n°24c041

vol.4, n°24c042

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

n°24c090 n°24c090 n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c076 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual/plein- temps
(3 ans)

CFC en école plein- temps
(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c040

vol.3, n°24c041

vol.4, n°24c042

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

n°24c090 n°24c090 n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c076 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual/plein- temps
(3 ans)

CFC en école plein- temps
(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c040

vol.3, n°24c041

vol.4, n°24c042

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

n°24c090 n°24c090 n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c076 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

B

L’
éq

ui
pe

 e
t m

oi

Compétences Commerce

Volume 2
2e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

C

L’
en

tr
ep

ri
se

 e
t m

oi

Compétences Commerce

Volume 3
2e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

1

D

La
 c

lie
nt

èl
e 

et
 m

oi

Compétences Commerce

Volume 3
2e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

1

D
La

 c
lie

nt
èl

e 
et

 m
oi

Compétences Commerce

Volume 4
2e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

1

Th
e 

En
gl

is
h 

la
ng

ua
ge

 a
nd

 I

Compétences Commerce

Co
m

pu
ls

or
y 

El
ec

ti
ve

 A
re

a

&

B
M

/M
P 

Ty
pe

 E
co

no
m

y

Volume 2

1

D
ie

 d
eu

ts
ch

e 
Sp

ra
ch

e 
un

d 
ic

h

Compétences Commerce

Volume 2

W
ah

lp
fli

ch
tb

er
ei

ch
 

&
B

M
 T

yp
 W

ir
ts

ch
af

t

1

La
 li

ng
ua

 it
al

ia
na

 e
 io

Compétences Commerce

Volume 2

D
àC

D
om

ai
ne

 à
 c

ho
ix
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D

D
àCBA C D E

Compétences Commerce
Explication des ouvrages

D

O
uv

ra
ge

 M
P

  D
eu

xi
èm

e a
nn

ée

CFC en école plein-temps en 2 ans

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année

vol.3, n°24c040 vol.4, n°24c041
avec

MÉGATENDANCES SOCIALES

A

Le
 m

on
de

 e
t m

oi

Compétences Commerce

Volume 3
3e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

A

Le
 m

on
de

 e
t m

oi

Compétences Commerce

Volume 4
3e année

Package:
Le code de votre livre numérique  
se trouve au verso de la couverture

Mégatendances sociales  :
LA MONDIALISATION
LA MOBILITÉ
LA MIGRATION
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  Pr
em

iè
re

 a
nn

ée

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année

MP intégrée dual / plein-temps en 3 ans

D

D
àCBA C D E

Compétences Commerce
Explication des ouvrages

D

O
uv

ra
ge

 M
P

Co
m

pl
ém

en
t 

au
 D

CO
 E

po
ur

 M
P

Compétences 
CommerceC

E

D

Co
m

pl
ém

en
t 

au
 D

CO
 E

po
ur

 M
P

Compétences 
CommerceC

E

D

Co
m

pl
ém

en
t a

u 
D

CO
 E

po
ur

 M
P

Compétences 
CommerceC

E

D
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  D
eu

xi
èm

e a
nn

ée

MP intégrée dual / plein-temps en 3 ans

D

D
àCBA C D E

Compétences Commerce
Explication des ouvrages

D

O
uv

ra
ge

 M
P

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003

vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007

vol.2, n°24c008

vol.1, n°24c009

Pour la
2e année

1è
re

 a
nn

ée

vol.3, n°24c093
Tiré à part 2e année -

2e partie

vol.4, n°24c094
Tiré à part 2e année -

2e partie

2e
 a

nn
ée

vol.3, n°24c030

vol.4, n°24c031

Pour la
3e année
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  Tr
oi

siè
m

e a
nn

ée

MP intégrée dual / plein-temps en 3 ans

D

D
àCBA C D E

Compétences Commerce
Explication des ouvrages

D

O
uv

ra
ge

 M
P

Je suis...

Un.e apprenti.e
employé.e de 

commerce

J'ai choisi la voie...

CFC dual
(3 ans) CFC en école plein- temps

(2 ans)

CFC + Maturité
professionnelle intégrée,

dual/plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001 vol.1, n°24c001

vol.1, n°24c003 vol.1, n°24c002 vol.1, n°24c010

vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004 vol.1, n°24c004

vol.1, n°24c007 vol.1, n°24c005 vol.1, n°24c011

vol.2, n°24c008 vol.2, n°24c006 vol.2, n°24c012

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009

1è
re

 a
nn

ée

Ma 2e langue est

Anglais Allemand Italien

DàC, n°24c064DàC, n°24c060DàC, n°24c062

vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020 vol.2, n°24c020

vol.2, n°24c022 vol.2, n°24c021 vol.2, n°24c023

vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024 vol.2, n°24c024

vol.3, n°24c030 vol.3, n°24c028 vol.3, n°24c032

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

Ma 2e langue est

DàC, n°24c065DàC, n°24c061DàC, n°24c063

vol.3, n°24c044

vol.4, n°24c045

3e
 a

nn
ée

vol.1, n°24c074 vol.1, n°24c070 vol.1, n°24c078

vol.2, n°24c071 vol.2, n°24c079vol.2, n°24c075

vol.1, n°24c009 vol.1, n°24c009vol.1, n°24c009

Comp., n°24c090 Comp., n°24c090 Comp., n°24c090

1è
re

 a
nn

ée

Langue
étrangère

Langue
étrangère

Langue
étrangère

j'ai besoin de j'ai besoin de j'ai besoin de

vol.3, n°24c076 vol.3, n°24c072 vol.3, n°24c080

vol.2, n°24c034 vol.2, n°24c034vol.2, n°24c034

2e
 a

nn
ée

vol.4, n°24c077 vol.4, n°24c073 vol.4, n°24c0813e
 a

nn
ée

en 1ère année, 
j'ai besoin de

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

Choix de la langue étrangère
+ choix de la 2e langue

en 2e année année,
j'ai besoin de

vol.3, n°24c026 vol.3, n°24c025 vol.3, n°24c027

vol.4, n°24c031 vol.4, n°24c029 vol.4, n°24c033

Pour la
2e année

Pour la
3e année

Pour la
2e année

Pour la
3e année

CFC en école plein- temps
(3 ans)

Langue
étrangère

j'ai besoin de

vol.1, n°24c091
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.2, n°24c092
Tiré à part 2e année -

1ère partie

vol.1, n°24c001
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